
【営業の仕組みづくりの最新事例】

新規顧客開拓を経費で実施！

令和４年度
非対面型営業による新規顧客開拓支援事業

WEBセミナー 第１回（7/12（火））

■講演者 ：（株）アイドマ・ホールディングス
西日本統括マネージャー 塩釜 健太 氏

■講演日 ：７／１２（火）15：00～16：30
■講演方式 ：WEB形式
■参加費 ：無料
■申込期限 ：７／8（金）
■申込方法 ：
①本申込リンクから入力

https://forms.office.com/r/VG4eGsBPnr
②次ページ申込書をFAX 申込フォーム

既存顧客だけでは
不安⁉

人材が取れないから、営
業出来ない。

変わりゆく市場。拡販
の相談相手が欲しい‼

ワーク顧客リ
ストが欲しい

自社の強みは？どのよう
な切り口でアプローチ？

MA・SFAなど色々
あるけど、試しに
やってみたい。

自社に興味のある企業
を全国で見つけたい。

時間 発表題目 講演者

15:00～15:05 開講挨拶 HITS

15:05～16:05 営業の仕組みづくりの最新事例 塩釜 健太氏

16:05～16:30 HITS非対面型営業ハンズオン支援 HITS

https://forms.office.com/r/VG4eGsBPnr
https://forms.office.com/r/VG4eGsBPnr


講演者プロフィール

【営業の仕組みづくりの最新事例】セミナー７月１２日（火）

１５：００～ に申し込みます。 申込期限 7/8（金）

会社名

申込者

mail

電話番号

質問等ありましたら、下記 担当迄お連絡ください。
担当 南、村上 電話番号 0294-25-6121
Mail : minami@hits.or.jp

HITS 南 宛 （FAX：0294-25-6125）

営業の仕組みづくりの最新事例を、東証Gに上場され、日々成長をしてい
る（株）アイドマ・ホールディングス様に講演をお願いしました。是非、御
聴講ください。


